Une campagne RSE avec
Meédecins Sans Frontieres
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Comment développer une
campagne RSE rapidement

et de maniere impactante?

Médecins Sans Frontieres vous propose les 3 étapes suivantes:

1 CHOISIR VOTRE PROJET CHOISIR VOTRE TYPE DE CHOISIR VOTRE MATERIEL
PARTENARIAT DE COMMUNICATION PRET
En tant qu'entreprise, vous avez le A LEMPLOI

choix entre soutenir une intervention
d'urgence [ex : lors d'une catastrophe
naturelle, d'une épidemie,...] et/ou un
projet spécifique [ex : accés a l'eau
potable, campagne de vaccination, ...).

Avec le soutien de votre entreprise,
MSF peut apporter de l'aide
médicale d'urgence partout dans

le monde. Une collaboration
durable et enrichissante entre nos
organisations est possible et peut
prendre différentes formes. En effet,
en fonction des ressources de votre

Pour faciliter la communication avec
vos employés, clients et fournisseurs,
nous mettons a votre disposition

des outils de communication préts
N'hésitez pas a me contacter pour fixer un a l'emplm OF diaporama, vidéo,
rendez-vous. Je me ferai un plaisir de parcourir bannieres, photos, textes pour les
avec vous les différentes missions humanitaires ) - ] réseaux sociaux et vos newsletters...).
gue nous gérons et ensemble nous identifierons entreprlse, VOUS pouves choisir parmi Une fois votre logo intégré, nous vous
le projet qui correspond le mieux a vos attentes cing types de partenariat: Supporter,

et a nos besoins. Premium Supporter, Partner,
Premium Partner et Main Partner.
Vous souhaitez choisir la meilleure

enverrons le matériel par e-mail.

omoniyi.murielle.chadarefdbrussels.msf.org f L i i SN
+ 32 (0)478 093 393 ormutle pour votre entreprise ¢

Rencontrons-nous pour en parler.
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Les formules « partenariat » de MSF

Main Partner

€100.000

Premium Partner

€50.000

Supporter Partner

Premium Supporter

En tant que “Supporter”,
nous offrons a votre
entreprise les avantages
suivants :

Mention du partenariat
avec présentation de notre
collaboration sur notre
site web (plus de 40.000
visiteurs par mois).

Liberté pour votre entre-
prise de communiquer
sur notre partenariat en
interne comme en externe
via votre site internet.

Liberté pour votre
entreprise de
communiquer sur notre
collaboration en externe
via mailings vers vos
clients et fournisseurs.
Mise a disposition pour
votre entreprise d'un
banner pour tous vos
e-mails sortants intitulé
“Notre entreprise soutient
MSF", ainsi que du logo
corporate.

Visite possible de notre
centrale d'achat avec vos
collaborateurs.

Utilisation du Logo MSF.

Mention du partenariat
dans notre journal envoyé
a nos donateurs (200.000
exemplaires).

Présentation des activi-
tés de Médecins Sans
Frontiéres par un collabo-
rateur venant des projets.

Possibilité de déterminer
un projet qui vous tient a
coeur, et d'en devenir le
“parrain”.

Présentation du projet
devant vos collaborateurs.
Possibilité de projeter

les documentaires sur
les grands moments de
'action humanitaire avec
un témoignage.

Remise d'un rapport
narratif et financier précis
sur le projet financé.

Le développement d'un
partenariat 'sur mesure’.

Rencontre avec la
directrice générale ou

la présidente de MSF
Belgique.

Création d'une vidéo sur
mesure pour impliquer
votre personnel.

La possibilité d'organiser
un teambuilding avec vos
équipes.

Remise d'un rapport
narratif 2 fois par an sur
un projet choisi.

La possibilité d'organiser
des conférences en ligne
avec nos collaborateurs
dans les projets.

La possibilité d'organiser
un événement pour vos
clients et fournisseurs
dans notre centrale
d'achat.

Visite d'un projet de MSF.

Tout cela fera naturellement l'objet d'une convention claire
et structurée. Nous restons pleinement a votre disposition
pour batir, ensemble, une collaboration sur mesure, en
parfaite adéquation avec les valeurs et les priorités de
votre entreprise.

Le développement d'un

partenariat 'sur mesure’.
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Qui sommes nous?
Ou travaillons-nous?




L'actlon MSF

a travers le monde

Médecins Sans Frontiéres est une
organisation médicale humanitaire
internationale, indépendante, qui apporte
une assistance médicale a des populations,
victimes de conflits armeés, mais aussi
d’épidémies et de pandémies ou de
catastrophes naturelles. Indépendante

de tout pouvoir politique, militaire ou
religieux, MSF agit en toute neutralité et
impartialité. MSF ne prend jamais parti
dans un conflit et exige un accés sans
entrave aux populations qu’elle entend
secourir. Cette indépendance et cette
liberté d’action sont garanties avant tout
par les entreprises et les donateurs privés.
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Choisir Médecins Sans Frontieres,
c’est choisir une organisation...

- qui apporte une assistance humanitaire dans des

contextes de guerre et de catastrophes dans le monde
entier, et ce depuis plus de 50 ans

- qui intervient sur place avec ses propres équipes pour

venir en aide aux victimes

. qui recoit une attention constante des médias nationaux

et internationaux

- qui consacre 94% de ses dépenses a des frais liés

directement aux projets

- qui peut compter sur une base de quelque 300.000

donateurs particuliers

. dotée d'une image positive et connue en Belgique
- qui arecu le Prix Nobel de la Paix en 1999
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Comment MSF utilise-t-elle

les dons de ses donateurs ?

Répartition des dépenses
des programmes par type

12% ‘
14% |

17% [

B Projets : 83,6% W Frais de personnel : 48%

B Soutien aux projets : 10,5% Frais médicaux et nutrition : 17%

B Gestion et administration générale : 1,9% Autres colts* : 14%
Dépenses internationales et autres : 1,6% Frais de voyage et de transport : 12%
Collecte de fonds : 1,6% Logistique et assainissement : 9%
Sensibilisation : 0,8%

*Batiments, communication, services professionnels, formation, etc.
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Joignhez vos forces
aux notres!

Faites partie de ceux qui agissent.

Avec MSF, votre entreprise peut
contribuer a sauver des vies et repousser
les frontieres de l'aide humanitaire.

Préts a agir a nos cotés ? Rencontrons-
nous et construisons ensemble une
collaboration porteuse d'impact.
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